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Malý a střední 
podnikatel

• OSVČ, s.r.o. nebo a.s.

• S minimálním ročním obratem 300 000 Kč. 

• A maximálním ročním obratem 100 

milionů Kč.

• Podnikající v České republice.

• Nefinancujeme právnické osoby, které 

nejsou založeny primárně pro tvorbu 

zisku! (neziskové organizace, družstva, 

spolky).
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Specifika firemních klientů 

• Hlavní hráči firemního financování – ČS, ČSOB, RB, Unicredit, Moneta, KB.

• Čas je pro podnikatele cenný, proto je důležité umět zaujmout.

• Poplatková struktura (i úrokové sazby) jsou u podnikatelů o něco vyšší.

• Úroky jsou daňově odpočitatelná položka, klient si je může dát do nákladů.

• Podnikatel rád mluví o své firmě, ptejte se, zajímejte se…

• Pokud firemní klient vykonává činnost, kdy něco vyrábí, má nějakou 

provozovnu - navštivte ho rovnou tam, více se otevře.

• Doporučuji klidně komunikovat i s paní účetní – některé rozhodnutí ve firmě 

závisí i na ní.

• Firemní klienti často optimalizují daně a snaží se minimalizovat daň. zatížení.

• Někteří klienti nemají vytvořenou dlouhodobou strategii – jsou zabředlí v 

každodenní rutině – od toho jste tady vy!
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Kontokorent 

Velmi flexibilní produkt

Lze chápat i jako rezervu

Slouží k pokrytí splatnosti 

faktur

Nebo když klient chce 

realizovat větší zakázku

Návaznost na tržby – dle 

metodiky 20% - max. 25 % z 

tržeb

Splátkový úvěr

K nákupu nemovitosti, stroje atd.

V RB neřešíme účel

Limit 4 mio. pro nezajištěnou 

variantu (max. splatnost 6 let)

Limit 11,5 mio. pro zajištěnou 

variantu (splatnost 15 let)

Návaznost na VH po zdanění

VH po zdanění: 14 = měsíční 

kapacita pro splácení

Produkty

Leasing

Financování aut

Většinou splatnost na 5 let

Ručí se vozidlem, při akontaci 

20 – 30 % není potřeba 

dokládat DP

Auto potřebují všichni
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Investiční úvěr - Offset

Započteme volné prostředky i u podnikatelských úvěrů.

Příklad:

Podnikatelský úvěr: 2 000 000 Kč

Offsetový účet: 1 000 000 Kč

Úročená část úvěru:     1 000 000 Kč

Offsetový účet

Podnikatelský úvěr

Nesplacená jistina, 
ze které se počítají 
úroky

Offsetovaná
(neúročená) část 
jistiny
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RB leasing

Výhody : 

• Úroková sazba je 5,69%.

• Vozidlo odepisuje klient a má nárok na odpočet DPH z celé 

pořizovací ceny vozu (hned na začátku úvěru). 

• Doba splácení = 12 až 72 měsíců. 

• Akontace 0 – 30 %.

• Při akontaci 20 – 30 % se nezkoumá ekonomika klienta (DP), 

proces schválení je velice rychlý, vše může být vyřízeno 

během 1 dne.

• Zpětný úvěr – pouze do 3 měsíců od pořízení vozidla 

klientem (vhodné při dovozu vozidla ze zahraničí).
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Zajištění podnikatelských úvěrů - biankosměnka

BIANKOSMĚNKA

• Avalista je občan ČR nebo jiné země EU.

• Avalista je cizinec z nečlenské země EU, který má povolení k 

trvalému pobytu v ČR.

• V době splatnosti úvěru avalista nesmí být starší 70 let. 

• Pro OSVČ (FOP) do 800 tis. bez směnky.

• U s.r.o. – u všech limitů je zajištěno 

biankosměnkou.

• Použití směnky upravuje tzv. dohoda o 

uplatnění směnky.

PRAVIDLA AVALU
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Zajištění podnikatelských úvěrů - nemovitost

• Akceptujeme nejrůznější typy 

nemovitostí.

• Neakceptujeme pole, lesy, rybníky.

• Zástavu může poskytnout kdokoliv. 

Nezkoumáme vztah mezi žadatelem o úvěr 

a majitelem nemovitosti, která jde do 

zástavy. 

• Pokud je již nemovitost zastavená druhou 

bankou, tak nelze poskytnout volnou 

zástavní hodnotu jiné bance.
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Kroky předtím? 
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Prodejní rozhovor/ otevřené otázky

• Kliente, pojďme se podívat i na firemní finance…

• Můžete mi říct něco o svých začátcích? Jak jste se dostal k podnikání?

• Jaká je vaše splatnost faktur? Platí vám vaši odběratelé včas?

• Pokud plánujete realizaci větší zakázky, máte na to dostatečné rezervy?

• Jak se vyvíjejí vaše tržby? Rostete? Jaké máte plány na další roky? Jakým 

způsobem plánujete rozšířit své podnikání? Uvažujete o expanzi do dalších 

měst nebo zemí?

• Máte vlastní provozovnu, nebo jste v nájmu?

• Co vozový park? Obnovujete ho pravidelně? 

• Jakým způsobem si vyplácíte peníze z firmy?

• Co vaše děti? Plánujete nástupnictví, nebo máte v úmyslu firmu prodat?

• Jak jste spokojený se svou bankou? Vycházejí vám vstříc? Co kdybyste zkusil 
jinou banku?
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• U OSVČ (FOP) – potřebujeme 

daňové přiznání.

• Představa financování.

• Jaké aktuálně klient splácí úvěry

(objem, splátku, přibližné datum 

sjednání).

• U OSVČ všechny úvěry co má 

klient i na RČ (tedy např. 

hypotéku, kreditku atd.) 

• Pokud neklient RB, tak 6 výpisů z 

účtu.

Co je potřeba doložit? OSVČ
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• U právnických osob 

potřebujeme zaslat daňové 

přiznání v plném rozsahu 

včetně příloh (rozvaha + 

výkaz zisku a ztráty).

• Pokud chcete žádat pro 

firmu úvěr vyšší jak 3 mil., 

tak je nutné doložit DP za 

dvě období.

• Představa financování.

• Již poskytnuté financování 

společnosti (objem, splátku, 

přibližné datum sjednání), 

pozor včetně leasingů!

• Pokud neklient RB, tak 6 

výpisů z účtu.

Co je potřeba doložit? s.r.o. + a.s.
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Na co se zaměřit při posuzování DP? 

• Tržby (návaznost na 

kontokorent).

• Odpisy (připočítávají se k VH).

• VH po zdanění (důležitý pro 

měsíční kapacitu splácení).

• Daňová optimalizace…
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Časová osa - spolupráce

1. Schůzka finančního poradce s klientem – sběr dat.

2. Zaslání podkladů – vytvoření orientačního propočtu > výsledek obvykle do 2 

hodin.

3. Pokud je financování realizovatelné – schůzka přímo s klientem (buď za účasti 

finančního poradce nebo bez něj).

4. Na této schůzce dochází k dalšímu sběru dodatečných informací a také k 

instalaci firemního mobilního bankovnictví.

5. Následně probíhá generování dokumentů k žádosti – podpis dokumentů 

online v bankovnictví.

6. Zaslání žádosti na risk.

7. Schválení či zamítnutí úvěru.

8. Podpis smluvní dokumentace.
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Co když se jedná o nově vzniklou společnost? 

Postup

1. Založit podnikatelský účet.

2. Mít co největší obraty.

3. Po 6 měsících se vygeneruje 

nabídka – ať už na kontokorent 

nebo splátkový úvěr.

4. V limitu do 500 tis. Kč jsme 

schopni tuto nabídku využít 

bez dokládání DP.
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Nabídka 
podnikatelských 
účtu
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Co dalšího?
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Proč zrovna RB? 

• Rozsáhlá síť poboček.

• Výběry ze všech bankomatů zdarma.

• Svých klientů si vážíme.

• Dobře zpracované bankovnictví.

• Správa disponentů online.

• Nižší poplatková struktura než u konkurence.

• Offset!

• Dokážeme zajistit i kontokorent nemovitostí.

• Všechny typy produktů jsou zprovizovány.

• Dokážeme započíst ušetřené nájemné.

• Moje rychlost komunikace, upřímnost.
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QR vizitka Marian Krejčí

• Email : marian.krejci@rb.cz

• Tel. +420 603 808 475

• Podnikatelský poradce – Raiffeisenbank –

pobočka Ostrava – Forum Nová Karolina

mailto:marian.krejci@rb.cz
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